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IdeenvielfaltEin starker Partner
„Service ist unser Leben“, sagt
Geschäftsführer Thomas Meier.
Eine farbenfrohe Welt der Raum-
gestaltung eröffnet sich dem
Besucher bei Raumtrend Meier
im Gewerbegebiet in Rheinfel-
den. Zahlreiche Ideen zum Wohl-
fühlen und zur Gestaltung der
eigenen vier Wände zeigt die
Ausstellung.

Seit fast 40 Jahren gibt es die Firma
in Rheinfelden. Auf rund 2000 Qua-
dratmeter Ausstellungsfläche wird
im Fachmarkt für schönes Wohnen
eine Vielfalt an Raumgestaltungs-
möglichkeiten geboten. 1972 wurde
die Firma durch Karl-Heinz Meier
gegründet, dort fand die Bezeich-
nung Teppich Meier ihren Ursprung.
Bereits zwei Jahre später wird die
Verkaufsfläche auf 150 Quadrat-
meter erweitert, das bisherige Sor-
timent an Teppichböden und Gar-
dinen durch einen Orientbasar er-
gänzt und 1975 die neuen Ge-
schäftsräume an der Rudolf-Vo-
gel-Anlage eröffnet.  Mit einer Ver-
kaufsfläche von rund 300
Quadratmetern ist das Unterneh-
men zum größten Spezialgeschäft
in Rheinfelden und zu einem der

größten am Oberrhein geworden.
1984 steht ein weiterer großer
Schritt in der Firmengeschichte
an. Teppich Meier erstellt ein neues
Geschäftshaus mit 800 Quadrat-
meter Verkaufsfläche im Gewer-
begebiet und erweitert sein Ange-
bot 1996 nach dem Umzug in die
neuen Räume in der Großfeldstraße
erneut. Die  Ladenfläche hat sich
mit 2000 Quadratmetern inzwi-
schen verdreifacht. Seit Juli 2005
führen die Söhne Thomas und Mi-
chael Meier das Geschäft. Aus Tep-
pich Meier wird Raumtrend Meier.

Ebenso wie das Geschäftsfeld
habe sich die Arbeit rund um den
Service verändert. „Vom Reinkom-
men, Anschauen, Mitnehmen,
Rausgehen hin zum Reinkommen,
beraten lassen, Vor-Ort-Terminen
sowie Montage und Einbau von

allem, was wir im Sortiment haben“,
erklärt Meier. Im Angebot der Firma
findet sich eine Menge: von Boden-
belägen über Gardinen und allem
was dazugehört, Sonnen- und In-
sektenschutz, Plissees, Markisen,
Lichtschachtabdeckungen über
Matratzen bis hin zu Dekorations-
artikeln. Zudem verfügt das Ge-
schäft über ein eigenes Nähatelier.
15 Mitarbeiter kümmern sich um
die Belange der Kunden, sieben
davon sind im Außendienst tätig.
Zum Servicegedanken gehört für
Meier neben Freundlichkeit, Pünkt-
lichkeit und Zuverlässigkeit auch
Kompetenz, weshalb das Unter-
nehmen nur Fachleute beschäftigt.
Als Zeichen des Vertrauens bewer-
tet der Geschäftsführer die Tatsa-
che, dass Raumtrend Meier über
viele Stammkunden verfügt. maj

„Sie haben einen starken Partner
und wir zufriedene Kunden“,
beschreibt Geschäftsführer
Christian Reinacher den Service-
gedanken der Firma RMS – Bau-
träger, Immobilien, Vermietun-
gen – in Lörrach.

Die Stärke des Unternehmens be-
steht laut Aussage des Geschäfts-
führers aus Kompetenz, Zuverläs-
sigkeit und Vertrauen. Besonders
Letzteres gewinne in der Immobi-
lienbranche zunehmend an Ge-
wicht, denn in zahlreichen Fern-
sehreportagen stünden die schwar-
zen Schafe unter den Bauträgern
wiederholt am Pranger. Zu Recht,
wie Christian Reinacher findet.
„Schließlich investieren die Kunden
viel, beim eigenen Haus geht es
oft um die Erfüllung eines Lebens-
traums“.

Auf der anderen Seite betont der
RMS-Geschäftsführer aber auch,
dass übertriebene Sparsamkeit
in der Immobilienbranche ebenso
wenig funktioniere wie in anderen
Geschäftsfeldern. „Mann kann auch
keine Limousine zum Preis eines
Kleinwagens erwerben“, sagt Chris-
tian Reinacher. Vertrauen heißt für
den Geschäftsführer und sein Team

deshalb auch Ehrlichkeit bei der
Beratung. „Wenn wir sehen, dass
es finanziell zu riskant ist für den
Kunden, lehnen wir auch Aufträge
ab, auch wenn das nicht immer
einfach ist“, sagt der Geschäfts-
führer, der auch eines der Grün-
dungsmitglieder von RMS ist.

Seit 1991 zähle die Firma nach
eigenen Angaben zu den führenden
Immobilien- und Bauträgerunter-
nehmen in Lörrach und der umlie-
genden Region. Das Betätigungs-
feld der Firma dreht sich rund um
den Kauf und Verkauf, den Neubau
und die Vermietung von Immobilien.
Seit 2003 hat Reinacher zudem
den Fachkundennachweis für be-
baute und unbebaute Grundstücke,
Mieten und Pachten in der Tasche.
Seither schätzt er im Auftrag von
Gerichten, Banken, Rechtsanwäl-
ten, Steuerberatern oder Privat-
leuten den Wert von Immobilien

sowie bebauten und unbebauten
Grundstücken. Am Herzen liegt
dem Geschäftsführer aber vor allem
das Wohl seiner Kunden, denn er
hat in seiner 20-jährigen Tätigkeit
in der Immobilienbranche gelernt,
was ein Hausbau für Bauträger und
Kunden bedeutet. „Der ganze Auf-
wand und die Investition sollen sich
am Ende für die Bauherren lohnen“.
Deshalb begleitet Christian Rei-
nacher mit seiner Firma die Bau-
herren von der Planung bis zur
Schlüsselübergabe.

Zur Durchführung der Arbeiten
greift RMS ausschließlich auf Fir-
men des örtlichen und regionalen
Handwerks zurück. Auch im Mak-
lergeschäft betreut das Team die
Kunden von der Erstberatung bis
zum Einzug und darüber hinaus.
„Bei uns ist die Dienstleistung nicht
zu Ende, wenn der Kunde den Ver-
trag unterschrieben hat“. maj
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Auf Erfahrung können die Kunden von Raumtrend Meier bei der Bera-
tung und der Durchführung der Aufträge vertrauen. M A J

Kümmert sich gern auch selbst um die Fragen der Kunden: Geschäfts-
führer Christian Reinacher von der Firma RMS in Lörrach. M A J

kontakt
Raumtrend Meier
Großfeldstraße 15
79618 Rheinfelden
t0 76 23/32 51
Öffnungszeiten: täglich von
9 bis 18.30 Uhr, samstags
von 9 bis 16 Uhr
Weitere Infos:
www.raumtrend-meier.de

kontakt
RMS
Bauträger und Immobilien GmbH
Haagener Straße 24a
79539 Lörrach
t07621/46065
E-Mail: info@rms-immobilien.de
Weitere Infos:
www.rms-immobilien.de


